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mehr Sicherheit, perfekte Prdzision und

vorausplanbare Asthetik

Implantatgetragener Zahnersatz ist heute aufgrund
der hohen Innovationsdynamik eine anspruchsvolle
Herausforderung, die eine enge Zusammenarbeit
zwischen Praxis und Labor sowie beiderseitiges
SpezialKnow-how erfordert. Die Erfahrung zeigt:
Eine gute Planung ist fir den langfristigen Behand-
lungserfolg entscheidend. Voraussetzung dafir ist
die genaue Kenntnis der individuellen anatomischen
Situation. Die computergestitzte 3-D-Planung und
schablonengefihrte Implantatinsertion bietet hier-
bei einzigartige Vorteile fir Zahnarzt und Patient:

= Planungssicherheit aus chirurgischer und
prothetischer Sicht

®  Lickenlose Dokumentation von Befund
und Planung als forensische Absicherung

m  Durch die Visualisierung kann die Planung
dem Patienten verstandlich gemacht werden

= Optimale Nutzung des Knochenangebotes
= Vorausplanung einer eventuellen Augmentation

®  Minimalinvasiver Operationsverlauf mit
verkirzter Operationsdauver méglich

= Vermindertes Komplikationsrisiko

= Die Beschadigung von Nachbarwurzeln
oder Nerven ist nahezu ausgeschlossen

= Optimale Asthetik und exaktere Kalkulation

.. fuir Implantologie-Profis
und -Einsteiger

Auf Basis einer CT- oder DVT-Kieferaufnahme
ermdglicht die SIMPLANT-Planungssoftware die
3-dimensionale Auswertung der Patientendaten
und die exakte Planung der Implantatposition
unter Bericksichtigung aller relevanten Parameter.
Damit wird eine individuelle Bohrschablone her-
gestellt, die auch bei beengten Platzverhaltnissen
eine hochprézise Bohrung ermaglicht.

Das System bietet so beste Voraussetzungen, um
das Implantat sicherer, genauer und schneller setzen
zu kénnen — so minimalinvasiv wie mdglich.

Ferner kann im Vorfeld zuverldssig beurteilt werden,
ob ein Knochenaufbau notwendig bzw. sinnvoll ist.
Auch erfahrene Implantologen sind Gberrascht,
dass SIMPLANT noch implantatfahige Knochensub-
stanz findet, wo jeder Orthopantomograph versagt.
Andererseits — wo aus anatomischen Griinden der
Patientenwunsch nach Implantaten nicht erfillt
werden kann, tragen die Planungsergebnisse

dazu bei, lllusionen auszurdumen.

Pogrzeba konnte fir die nachste
Fortbildungsveranstaltung
am 5. November 2008 zum —
Thema 3-D-Implantatplanung mit

Dr. Dr. Steffen Hohl aus Buxtehude einen erfahre-
nen Top-Referenten gewinnen. Mehr dazu auf

der Seite 4! L[Q %

ZTM Klaus D. Pogrzeba

Herzlichst, Ihr
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Beispiele fur aktives
Praxismarketing

,Aktives Praxismarketing” umfasst
Mafnahmen zur Patientengewin-
nung, Patientenbindung und Stei-
gerung von Selbstzahlerleistungen,
bei denen der Impuls aktiv von
der Praxis ausgeht. Das Auslegen
von Praxisflyer oder Praxis-News
im Wartezimmer oder an der Re-
zeption ware hingegen nur passi-
ves Marketing, weil es dem Pati-
enten Uberlassen bleibt, auf die In-
formation zuzugreifen oder nicht.
Das aktive Praxismarketing ist in
vielen Fallen individualisiert und

mit Patientennamen personalisiert.
Durch persénliche Ubergabe oder
Postzustellung wird sichergestellt,
dass die Patienten auch tatséch-
lich die an sie gerichteten Informa-
tionen in die Hand bekommen
und wahrnehmen. Dabei kann es
sich zum Beispiel um Aktions-,
Informations- und Nachfassbriefe
an Patienten, Recall-Post, Praxis-
Infopost u. a. handeln. Ziel des
aktiven Praxismarketings ist —
neben dem Informationsaspekt —
vor allem die Aktivierung und

Motivation der Patienten. Die hier
abgedruckten Beispiele sind ein
kleiner Ausschnitt aus den zahlrei-
chen Maglichkeiten, die Zahnarz-
te haben, aktives Praxismarketing
zu realisieren.

Hinweis: Die Abbildungen sind
so grof3 abgedruckt, dass Sie die
Texte lesen kénnen. Wenn Sie
mochten, konnen Sie die Texte
erfassen und fir Ihr Praxismarke-
ting nutzen (ausschlieBlich fir den
Eigenbedarf).

Frau
Margarete Muster
Musterstrae 333

TTTTT Musterstadt

akluelies Datum

Patienteninformation:
Fester Biss mit Zahnimplantaten

Sehr geehrte Frau Muster,

eing ist fiir veale d mit einem Gefiihl der
Unsicherhait verbunden. Doch nicht nur das: Sie (st zugleich das “Problemikind” vieler Patienten und
Zahndrzte. Aufgrund des stetigen sind vieke instabil und wackeln.
Beilkrafl und 5 Sifwd ei und auch L hellen nur eine gewisse Zeil
Aufgrund dieser Probleme stellen vieke Pati Ihre um und L auf frisches

Obst, Gemise und andere Speisen, die wichtige Mahrstofflieferanten sind. Dies filhrt oft zu
Mangelerndhrung. Viele betroffene Patienten klagen Ober eine leils erheblich engeschrinkte
Lebensqualith. Doch das muss nichl langer sein.

Die Losung: Stabile, Zahne auf

Patienten mit einer i oder Oberki kiinne:
wir beicht helfen, Auf nur zwei oder vier Implantaten kann eine neve Unlerkiefer-
prothese sicher und stabidl befestigt werden. Bei Oberkieferprothesen werden etwas
mehr Implantate bendtigt, um den Zahnersatz fest und sicher zu verankem.

Die Implantation ist heute ein Routine-Eingriff. Allein in Deutschiand werden jihich
mehrere

Das Mehr und L

Al fritheren Probleme gehdren somit der Vergangenheit an. Sie kénnen wieder
unbeschwert lachen, essen, sprechen, zubeilen und sich den Aplel, das Britchen
und andere feste Spelsen lassen, L und L

erhdhen sich splrbar.

Wenn Sie sich fir feste und schine Zahne auf Implanaten iieressieren, rufen Sie uns einfach an
und Sie einen B n der Praxis, War freuen uns, Ihnen helfen zu kinnen,

Mit freundlichen GridGen
Ihr Praxisteam

Dr. Manfred Mustermann

Praxis filr Zahnheilkunde

Dr. med. dent.
W Markus Muster
und Partner

Individual-Prophylaxe -
wirkungsvolle Vorsorge und
,Fitnesskur” fiir lhre Zahne

Karies und is sind i . die durch Baklerien

Zucker und hien diese Bakierien und -
dem e Ausbreitung. Die Folgen sind bekannt: Zahnschmerzen, Licher
In den Zahnen und Z: Chne die

Ursachen zu bekimpfen, lassen sich viele Menschen ihr Leben lang
immer wieder dagegen behandedn. Dabei kann dies durch ine konse-
querie, ind Prophylaxe weiden. Sie '

dass die Zahne dacerafl gesund bleiben und keine weileren
Zahnschaden auftreten.

Individuelle Prophylaxs:

WA ller Ihr Wie schitzt sie? Was nitdt sie?
Je nach Aller und Karlesrsiko erstellen wir fiir Sie Ihr persanliches
Folgends AR Liabe Patientinnan
finden dabei uF zur und Patienten,
i von Art und Anzahl & Bakterien im
A P gung ® von Zahnober- vorsorgen ist besser als heien.
flchen (Fessuren) m g iber die richtige Diese uralte Weisheit hat houle

Weiche der MaBnahmen flir Sie sinnvoll sind und in weichen Zeitab-
standen die Prophylaxe erfolgen soilte, wind jeweids indhviduell festgelagt

Warum sich Prophylaxe lohnt

Ihre Miterbait ist for den Erfolg des. : -.
™ Sie desto ﬂbaﬂll’l:’l. Lesen Sie.

@raBer ist Ihre Chance, nicht mehr an Kanes oder Parodomitis zu o
erkranken. Dies it insbesondere auch fir hre Kinder. Studien belegen: fiche Gra
Kinder, die schon frih ig an ginem F ¥ I Prait
teiinehimen, haben deutich hohere Chancen, dass inen spiter

Py und teura erspar bleiben.
Apropos = michi nur di Zahne, sondem auch I N

Zahnersatz und Zahnrestaurationen haben durch dee regelmiige
Prophykaxe eine nachweislich lingere Lebensdaver
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Dr. med. dent.
Martina Muster
Musterstralie 12

12345 Musterhausen

Herm
Alexander Mustermann
Mustersirae 12

12245 Musterhausen

Tagesdatum

Farbenfrohe Herbstlandschaften
ziehen uns in ihren Bann...

..5chone Zihne auch!

Sehr geshrter Herr Mustermann,

die Tage werden kirzer. Aber auch ein _goldener Herbst" hat seine Reize.
Lange Spaziergange, Radtouren und Ausfilige sind jetzt oftmals besonders schan.

Damit Sée Ihre Freizeitaktivitdten in vollen Zlgen geniefien kénnen, sollen Sie

gl Thren 5 inw Durch Thre reg: 0
Teilnahme an unserem Prophylaxeprogramm schaffen Sie beste Voraussetzungen
fir Inre dauerhafte Zahngesundheit und natiidich schone Zahne.

Wie von Ihnen gewlnscht, erinnemn wir Sie heute daran, Ihren nachsten Prophylaxe-
tarmin bed uns am Mittwo om 22. September 2008, um 13.00 Uhr

‘Wenn Sie weitere Fragen haben oder spezielle Informationen bendtigen, sind wir
geme fir sie da.

Wir freuen uns, von Ihnen zu hiren und verbleiben bis dahin
mit freundlichen Grilen

Ihr Praxisteam Dr. Martina Muster

i. A. Michaela Maier

Herm
Michael Muster
Musterstrasse 77

TTTTT Musterstadt

Tagesdatum

Ihr Heil- und Kostenplan

Sehr geehrter Harr Muster,

sicher erinnern Sie sich noch an das Beratungsgesprach, welches ich vor kurzem mit lhnen
fuhrie. Wir sp 1 dabei ber die i gsmoglichi N
mit denen Ihr b P gut und dauerhaft geltst werden kann.

Sie haben daraufhin einen Heil- und Kostenplan erhalten, der die Leistungen und Preise
fur die i

Nun interessiert mich der Stand der Dinge. Haben Sie sich schon entschieden oder kann
ich Ihnen noch mit i i 7

‘Wenn lhre Entscheidung inzwischen gegen unser Angebot ausgefallen ist, ware ich Ihnen
dankbar zu erfahren, welche Griinde den Ausschlag gaben.

Salite Ihnen die vorg g g derzeit aus i i nicht
maéglich erscheinen, so lassen Sie uns Ober eine einfachere, weniger aufwandige
Behandlungsaltemative oder lber eine Teilzahlung sprechen.

‘Wenn Sie noch Fragen zu dem vori Heil- und 1 haben oder ich Ihnen
anderweitig helfen kann, lassen Sie es mich wissen. Ich bin gemne fir Sie da.

Mit freundiichen Grafen

Dr. Manuela Mustermann

EPatlen‘ben-IﬂfOp'OSt | Eanin Mustermann
Zahnaufhellung (bleaching)

Warum verférben sich Zédhne?

Auch gesunde Zinne konnen sich mil der Zeit vertirben. Zum Beispiel durch
den Genuss von Kaffee, Tee, Rotwein oder Tabak, Diese Verfirbungen lassen
sich oft durch normales Zihneputzen nicht mehr vollstandig entfermen
Zahnaufhellung (engl. Bleaching) der Zdhne ist in vielen Fallen méglich,
Allerdings mitssen die Zihne von der Gesamistrukiur her gut sein. Ob eine
Zahnaufetung moghch ist, zeigh sich bet der genauen Unlersuchung,

Wie funktioniert "bleichen"?

Beim Authellen der Zahne Gitd es zwei Methoden: Das Zahnaufhellen in der
Zahnarzipraxs und das Authellen ze Hause. Bei der Vorgehensweise in der
Praxis wird das Zahnflelsch mit ainem Gummi abgedeckt und geschiitzl.
Dann tragen wir das Zahnaufhellungsmitiel aul. For das Verfahren zu Hause
werden zunichst Abdricke von den Zihnen genommen, Anhand der Ab-

drilcke wird dinne Schiene aus erstel. Die
dient als Trager fir das Zahnaufhellungsmittal.

Bei beiden Methoden sind - je nach Intensitil - Aufhellungen um mehrene Nuancen
mbglich. Wahrend und nach den Anwendungen kinnen die Zahne voribergehend etwas
empfindlicher reagieren. Bai der milssen e
und gesundheitiche Aspekle unbeding! beachiet werden. Wir informéeren Sie geme
ausfihrich dber bewihre und sichere Methoden,

Herzliche Grige
Ihr Praxisieam

Hermn
Michael Musier "

 Wenn es einen Weg gibi,
Rusierstrissa 7T enwas noch besser zu machen, finde thn!"
77T Musterstadt Tihcmmsas Afver e
Ihre Meinung ist uns wichtig

Tagesdatum

Sahr geshrier Ham Muster,

&8s mag Ihnen vielleichl ungewthnlich erscheinen, von Ihrem Zahnarzt eine Woche nach der ersten

inen Brief zu Aber das Wohl unserer Patienen liegt uns am Herzen, und
deshalb Interessiert es uns sehr, wie Sie als Neupatient mit der ersten Behandlung in unserer Praxis
zufrieden waren.

Als Patient sind Sie ein gem gesehener Gast in unser Praxis, der das Recht hat, zuvorkommend und
kompetent behandelt und betreut zu werden. Doch nur, wenn wir wissen, wie Sie mit uns zufrieden
sind und wo wir [hrer Meinung nach noch besser werden soliten, kinnen wir uns immer weiter-
entwickeln und die Zulriedenheil unserer Patienlen wedler steigem.

Wilhrend Ihres ersten Praxisbesuchs haben Sie sicher sehr personliche Eindricke gewonnen: vom
Betreten des i Gber die an der die Situation im Behandlungs-
zimmer bis hin zur Verabschiedung. Bitte zogem Sie nichi, uns Ihre persdnlichen Anliegen, Kritik und
Natlrlich freut es uns auch, wenn Sie uns sagen, was [hnen bel
uns gui gefallen hat und Ihr Lob verdient.

Bitte filllen Sie den Kurzfragebogen aus und werfen Sie diesen bei threm nachsten Praxisbesuch in
die datir an der Vielen Dank! Am Jahresende verlosen wir
unfer allen Teilnehmem drei attraktive Preise.

Herzliche Gride

Dr. Manuela Mustermann mit Praxisteam

Bitte kreuzen Sie an, wie Sie unsers
Leistungen bewerten:

Anmerkungen / Tipps:

Betreuung
Ambiente
Sauberkeit

Punktlichkeit Anschrift

©OEOOO
OOOOO
(BXBRHEBED]

Freundiichkeit




BN 3-D-Implantatplanung —
Implantate setzen ohne Risiko

Nutzen Sie Pogrzebas Fortbildungsveranstaltung am 5. November 2008 zur 3-D-Implantatplanung.
Uberzeugen Sie sich selbst von den Vorziigen und der benutzerfreundlichen System-Anwendung.

Der Referent Dr. med. Dr. med. dent. Steffen Hohl hat nicht nur reichhaltige Erfahrung auf diesem Gebiet,
sondern auch die Féhigkeit, sein Wissen auf spannende Art und Weise zu vermitteln. Vorab kénnen Sie
sich schon unter www.dr-hohl.de informieren.

Termin: Mittwoch, 5.11.2008, 14%- ca.18% Uhr

Referent: Dr. med. Dr. med. dent. Steffen Hohl
Fachzahnarzt fir Oralchirurgie und
Facharzt fir Mund-, Kiefer-, Gesichtschirurgie

Veranstaltungsort: Pogrzeba Dental-labor GmbH
Aldinger Strafle 70, 70378 Stuttgart

Teilnahmegebihr:  120,- EUR / 100,- EUR fir 2. Person,
inklusive MwSt. und Pausenverpflegung

Melden Sie sich am besten gleich an - telefonisch unter 0 800 / 7778790 oder einfach per Fax.
Die Teilnehmerzahl ist begrenzt. Reservierungen werden nach Eingang der Anmeldungen bericksichtigt.

_ Neuer Interneta uftritt Nicht zuletzt deshalb wurde der Internetauftritt

nun komplett neu konzipiert und gestaltet, mit
vielen niitzlichen Informationen fiir Sie. Also —

Dass Pogrzeba ,iber den Tellerrand hinausblickt reinklicken lohnt sich

und mehr bietet als reine Zahntechnik, erleben

unsere Kundenpraxen und deren Patienten immer Wwwpogrzeba.de 4 )
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wieder aufs Neue. Ob attraktive Service-ldeen,
hochkaratige Fortbildungsveranstaltungen oder
innovative Technologien — Pogrzeba hat stets
Uber Neues und Wissenswertes aus der

,dentalen Welt” zu berichten. - .f.r ?.e.C.'C'LU 0 800 - 777 87 90

Fax-Antwort 0711 262 45 40

O Wir melden uns mit O 1 Person O 2 Personen zur
Veranstaltung ,,3-D-Implantatplanung - Implantate
setzen ohne Risiko” an. Termin: 5. November 2008,
14%.- ca.18% Uhr, 120,- € /Person (100,- € fiir 2. Person)

Namen der Teilnehmer:

O Ich wiinsche ein unverbindliches Gespréch mit lhrer
Praxisbetreuerin Frau Mohr. Bitte nehmen Sie Kontakt
mit mir auf.

Pegrzeba fiinrend schon

Pogrzeba Dental-Labor GmbH . Aldinger StrafSe 70 . 70378 Stuttgart . Tel. 0711 286 50 71. Fax 0711 262 45 40 . fuehrendschoen@pogrzeba.de . www.pogrzeba.de



